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I. КОНТЕКСТ 

Общая задача и ожидаемый результат Проекта "Развитие экспортного потенциала на берегах Днестра" 

(AdTrade), финансируемый правительством Швеции и реализуемый ПРООН, обеспечить улучшение 

условий жизни и её качества для мужчин и женщин с обоих берегов Днестра благодаря лучшему 

сотрудничеству между берегами обеспечив доступ к возможностям, которые дают внешнеторговые 

соглашения Молдовы, внеся вклад в укрепление доверия и сотрудничества между разделенными 

конфликтом сторонами. 

Предложенная инициатива будет содействовать сотрудничеству между берегами и интеграции 

экспортёров, расширит доступ предприятий приднестровского региона (особенно SME) к механизмам 

стимулирования экспорта доступных на правом берегу, а также предоставит адаптированную поддержку 

и сформирует необходимые навыки, учитывая особые потребности существующих и будущих 

экспортёров из региона. 

Этого можно достичь, предоставив частному сектору с левого берега доступ к возможностям 

DCFTA(ЗГВСТ) соглашения, подписанного Молдовой с ЕС, внеся вклад в укрепление доверия и 

сотрудничества между берегами. Проект предполагает предоставление методологической и 

практической помощи в налаживании долгосрочных торговых связей и продвижении экспорта, путём 

поддержки существующих компаний и создания новых предприятий, что позволит создать рабочие 

места, особенно для женщин и уязвимых групп (в том числе молодёжь, пожилые люди, этнические 

группы, меньшинства, люди с ограниченными возможностями, люди с ограниченной 

продолжительностью жизни, другие). 

II. ОБЗОР ИНИЦИАТИВЫ 

Данная инициативы призвана ускорить развитие экспортного потенциала компаний на обоих берегах и 

нарастить их потенциал для торговых отношений между берегами. Приглашаем компании-экспортёры и 

компании, обладающие экспортным потенциалом, подать запросов на получение поддержки (в 

соответствии с Приложением 1), в том числе по услугам и мероприятиям необходимых для их 

дальнейшего развития. Выбранным компаниям будет предоставлена комплексная поддержка для 

развития их потенциала, преодоления экспортных барьеров и обеспечив доступ на европейские рынки в 

рамках соглашения о DCFTA (ЗГВСТ), с одновременным улучшением их конкурентных преимуществ в 

сравнении с зарубежными компаниями. 

Ниже приводится детальная разбивка услуг, которые будут обеспечены выбранным компаниям(но не 

ограничено ими): 

- Маркетинг - маркетинговые исследования, маркетинговой стратегии, маркетинговый аудит, оценка 

рынка, подробные интервью, потребительская сегментация, сегментация рынка или конкуренции, 

рыночное позиционирование, схема взаимодействия клиента с компанией и брендом, тайный 

покупатель, фокус-группы, анализ цен и затрат, реализация данных исследования рынка; 

- Продажи - внедрение систем управления взаимоотношениями с клиентами (CRM-систем), 

использование различных средств связи с клиентом, перекрёстные продажи, поднятие стоимости 

продаж, корректировка бизнес-процессов, подбор производителей и клиентов; 
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- Продвижение - создание наиболее подходящих инструментов продвижения и каналов 

информационного взаимодействия (включая социальные сети), брендирование продукта, 

подготовка плана продвижения, разработка продукта, описание компании, подготовка коммерческих 

предложений, создание сайта, создание каталогов / презентационных материалов, подготовка пресс-

релизов, участие в выставках и торговых ярмарках, дизайн / изготовление стенда, и сотрудничество 

со СМИ; 

- Доступ на новые рынки  - разработка стратегии экспорта, оценка экспортного потенциала, выбор 

экспортной ниши, модели сотрудничества, информационное взаимодействия с потенциальными 

клиентами, согласование с санитарными / фитосанитарными а также с европейскими техническими 

стандартами / стандартами качества, увеличение объёма экспорта на новые рынки, укрепление 

торгового потенциала, учёт и налогообложение внешнеторговых операций, методы финансирования 

внешней торговли, международные платежные инструменты и условия; 

- Сертификация - поддержка в принятии стандартов управления качеством ISO 22000, ISO 9001, ISO 

9000, HACCP, GLOBAL G.A.P., санитарной, фитосанитарной сертификации продукции; 

- Экспорт и логистика - маркировка продукции, присвоение сертификата о преференциальном 

происхождении товара, регистрация Уполномоченного экономического оператора (УЭО), получение 

сертификата формы EUR 1, сопровождение таможенной процедуры экспорта, электронное 

таможенное оформление, карнеты АТА; 

- Увеличение производительности - улучшение контроля качества, минимизирование 

производственных задержек, обновление бизнес-процессов, повышение эффективности доступной 

площади, сокращение инвестиций в оборудование, сокращение простоя оборудования, 

автоматизация управления производством, обновление с помощью инновационных инструментов 

обработки, другие; 

- Преодоление барьеров для торговли (включая развитие потенциала и т.д.) 

- Другие соответствующие услуги, направленные на развитие экспортного потенциала. 

К середине ноября поданные заявки (запросы на получение поддержки) будут оценены по ряду 

критериев (описанных в VIой главе данного руководства), что позволит выбрать предложения, которые 

наберут наибольшее количество баллов. На основе поданных запросов компании-победители получат 

поддержку от проекта AdTrade в формате бизнес услуг, что позволит предприятиям развивать свой 

потенциал производства различных продуктов/услуг в соответствии с европейскими стандартами и 

нормами, для поставки на внутренний и внешние рынки. 

III. СООТВЕТСТВИЕ ТРЕБОВАНИЯМ КОНКУРСА 

Заявки, соответствующие следующим условиям, считаются допущенными к участию в конкурсе: 

• Готовы экспортировать или уже экспортируют; 

• Имеют коммерчески реализуемые, готовые для экспорта товар/ы или услугу/и; 

• Зарегистрированы как юридическое лицо в соответствии с законодательством республики Молдова 

или будут зарегистрированы в первые три месяца после объявления результатов проекта; 

• Имеют штат сотрудников не менее 3х человек; 

• Не участвуют в процессе по делу о несостоятельности (ежегодный/ежеквартальный финансовые 

отчёты должны быть предоставлены в качестве доказательства); 

• Не имеют задолженности по уплате налогов и сборов на момент подачи заявки; 
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• Организации, которые соблюдают права человека и поощряют гендерное равенство; 

Примечание: Компании, управляемые женщинами и имеющие значимое влияние на уязвимые группы(в 

том числе молодёжь, пожилые люди, этнические группы, меньшинства, люди с ограниченными 

возможностями, люди с ограниченной продолжительностью жизни, другие), будут иметь преимущество 

во время отбора. 

Проект AdTrade не будет покрывать следующие виды деятельность / расходов: 

• Административные расходы (зарплаты, аренда помещений, коммунальные услуги, телефонная связь 

и т.д.); 

• Приобретение оборудования, инструментов, других товаров; 

• Приобретение услуг, которые уже были оплачены в рамках других программ или финансовых 

инструментов. Однако, может быть рассмотрено софинансирование другими организациями, если 

данное намерение будет сообщено заранее; 

• Компенсация расходов, убытков, налогов и штрафов (включая разницу в обменных курсах), 

задолженностей третьим сторонам; 

• Приобретение или аренда земли, или помещений; 

• Наличные платежи. 

IV. ПРОЦЕДУРА ПОДАЧИ ЗАЯВКИ 

Заинтересованные компании подадут заявки с указанием конкретных видов деятельности и бизнес-

услуг, по которым они просят финансирования у проекта AdTrade. Действительные запросы на получение 

поддержки будут включать следующий пакет документов на румынском / или русском / или английском 

языках: 

[А] Запрос на получение поддержки в соответствии с шаблоном Приложения 1 (профиль компании и ее 

развитие, стратегия экспорта, задачи и план развития для увеличения объема экспорта), который будет 

включать: 

-1- Информация о заявителе, включая контактное лицо и количество сотрудников (эволюция год за 

годом, за последние 3 года); 

-2- Описание профиля компании и её развития за последние три года, которое должно включать: 

-2а- Годовой оборот / объём продаж (подтверждается годовыми финансовыми отчетами); 

-2б- Портфолио продуктов и распределение продаж (для Молдовы, в том числе в Приднестровье и за 

границей). Годовой объем экспорта (если есть), в том числе по странам назначения (как минимум для 

двух наиболее экспортируемых продуктов); 

-3- Описание стратегии экспорта и задач на следующие 3 года: 

-3а- Среднесрочные задачи компании, особенно по части экспорта и расширения зарубежных торговых 

операций; 

-3б- Существующие продуктов, предназначенные для экспорта или тех, которые будут разработаны 

(включая их конкурентные преимущества), вместе с оценочными объёмами экспорта по каждой 

позиции (ежегодный прогресс); 

-3в- Целевые рынки и стратегия выхода на каждый рынок. Прогнозируемые продажи и методы 

дистрибуции на каждом рынке. 

-4- Вид услуг по поддержке бизнеса, запрашиваемые у Проекта AdTrade на следующие 2 года. 
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Заявитель опишет вид услуг и поддержки, необходимых от проекта, для ускорения развития 

экспортного потенциала и наращивания возможностей в преодолении экспортных барьеров, 

указывая влияние каждой деятельности на цели и задачи компании. 

Примечание: Количество запрашиваемых услуг / видов деятельности не ограничено, однако 

окончательное решение по их финансированию будет принята на основе процесса оценки и в 

зависимости от наличия средств. Запрашиваемые услуги должны быть описаны достаточно подробно, 

чтобы обеспечить согласованную оценку заявки. 

[Г] Организационная структура, отражающая имена, должности и резюме ключевого персонала 

(заполненные в едином формате и прикреплённые к заявке на получение поддержки); 

[Д] Свидетельство о регистрации. 

V. СРОКИ 

Крайний срок для подачи запроса на получение поддержки - 16:00 (по местному времени), 19го ноября 

2019 года. Заявки будут приниматься только до истечения указанного срока. Заявки должны быть 

направлены на следующий электронный адрес natalia.iachimov@undp.org, maxim.cataranciuc@undp.org 

или напечатаны на бумаге и доставлены по нижеуказанному адресу (неполные или написанные от руки 

заявки, включая приложения, не будут считаться соответствующими критериям): 

ПРООН Молдова, ул. 31 августа 1989 г., 131, MD-2012 Кишинёв, Республика Молдова 

для Бюро регистрации/Закупки (Registry Office/Procurement) 

Напечатанные на бумаге проектные заявки должны быть запечатаны в конверт и маркированы 
следующим образом: EoI-19/01990. 

VI. КРИТЕРИИ ОЦЕНКИ 

Заявки будут оценены по следующим критериям: 

• Опыт и потенциал компании в области, относящейся к поданной бизнес-идее; 

• Качество поданной заявки; 

• Возможность и готовность экспортировать, ожидаемое влияние на объём экспорта и 
разнообразие целевых рынков; 

• Учитываются ли принципы гендерного равенства и соблюдения прав человека (компании, 
управляемые женщинами или те, которые положительно влияют на качество жизни уязвимых 
групп, будут пользоваться преимуществом). 

VII. ПРОЦЕДУРА ОТБОРА 

Отбор заявок начнется после завершения открытого конкурса. Выбор будет основываться на принципах 

заслуг, прозрачности, равенства и рационального использования средств. После окончания этой 

процедуры начнётся оценка проектных заявок, которая будет включать проверку соответствия заявок 

критериям отбора. Отобранные заявки будут оценены в соответствии с критериями, описанными в главе 

VI. Отобранные компании пригласят подписать Меморандум о сотрудничестве, которое продлится до 

24х месяцев. 

mailto:natalia.iachimov@undp.org
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VIII. ПРОЦЕСС РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА. МОНИТОРИНГ 

Бенефициары обязуются посещать все соответствующие мероприятия, организованные проектом 

AdTrade, реагировать на любые усилия, направленные на улучшение их продаж и улучшения рыночного 

потенциала, принимать все услуги, предоставляемые в рамках текущей инициативы, а также делиться 

опытом, приобретённым в результате полученной поддержки. Бенефициары будут содействовать 

контрольным поездкам организованных командой проекта AdTrade и другими заинтересованными 

сторонами (аудиторские проверки, СМИ и т.д.), на их объектах. Вся полученная в ходе мониторинга 

информация, которую предоставит заявитель, будет конфиденциальной, не подлежащей разглашению 

и должна использоваться исключительно для оценки результатов данной инициативы. 


