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FORMULAR DE APLICARE 
	1. INFORMAȚII DESPRE APLICANT

	Numele și prenumele persoanei de contact, 
numărul de telefon mobil, adresa de e-mail
	

	Vârsta
	

	Genul
	

	Studiile terminate
Specializarea
	

	Funcția
	

	Vă rugăm să specificați dacă sunteți refugiat/ă sau migrant/ă care s-a întors recent acasă.
	

	Descrierea Ideei de Afaceri 
(Vă rugăm să scrieți printr-o frază scurtă ce faceți și ce urmează să faceți)
	

	Denumirea Proiectului Investițional
	

	Locul de desfășurare al proiectului
	

	Suma totală a proiectului de afaceri
	

	Suma solicitată spre finanțare
	

	Câte persoane urmează să angajați urmare implemntării proiectului

(specificați dacă inclusiv femei, refugiați/refugiate și migranți/migrante care s-au întors recent în țară)
	

	2. DESCRIEREA IDEII DE PROIECT 
Descrierea proiectului de afaceri trebuie să fie scurtă (1-2 pagini), clară și concisă, și să evidențieze factorii care vor contribui la succesul proiectului.

	Descrieți ideea dvs. de afaceri, precum și scopul ideii propuse. 
Dezvăluiți misiunea principală și obiectivele afacerii.
Prezentați un scurt istoric despre experiența dvs. anterioară în domeniul afacerilor. 
Prin ce este inovativă afacerea? 

Care este impactul social?



	3. CLIENȚII

	Cine sunt clienții? (Vârstă, gen, studii, financiar pasibili) aici poți să aveți mai multe grupuri țintă (femei cu vârsta 40+, mame, copii (vârsta))
De ce ei trebuie să cumpere de la tine?
Pentru care din clienți sau grup din clienți tu prin compania ta creezi valoare adăugată, vii cu ceva nou? Grupuri țintă sunt mai mulți, dar poate doar pentru cineva creezi ceva diferit de ce este pe piață


	4. Produsele/ Serviciile și valoarea adăugată față de ce este pe piață 

	Ce îți propui să oferi clienților?
Ce problemă vii să soluționezi pentru fiecare grup țintă separat?
Care sunt necesitățile care le vei îndeplini?
Lista de produse pentru fiecare categorie de clienți

	5. Canalele de distribuție

	Prin ce canale ajungi la toate segmentele de clienți? (aplicații, social - fb, insta, web, fizic, magazin, piața)
Care dintre canalele menționate este cel mai eficient și cel mai ieftin?
Cum integrezi canalele de distribuție a produselor în viața cotidiană a clientului?

	6. Veniturile

	Care este modelul de taxare și stabilire a prețului? (pe oră/ pe produs/ pe lună/ pe proiect/ anual/ careva servicii gratis dacă achită tot deodată?)
Valoarea adăugată care o aduci clientului și pentru care clientul e gata să plătească?
Ce plătesc potențialii tăi astăzi și pentru ce?
Modalitatea care plătesc clienții astăzi? 
Care este mărimea pieței pe care vrei să intri? Și la câți clienți (număr maxim) poți să ajungi să vinzi serviciile tale?

	7. Resursele necesare

	Care sunt resursele exacte? 
Și aici nu doar financiare, dar fizice (utilaje, oficiu, etc), ce țin de resursele umane, de timp.
Câte persoane veți angaja (inclusiv femei, refugiați, migranți)



	8. Planul operațional

	Indicați de ce echipament aveți nevoie, cum trebuie să fie spațiile și echipamentele speciale. Indicați ce echipament deja este în stoc. Completați tabelul de mai jos.
Caracteristicile capacității de producție
Denumirea
Caracteristicile de bază
Situația curentă
Furnizorul/ termenii și condițiile livrărilor
Costul unitar, USD
Cantitatea
(unități)
Total, USD
1. Încăperi
Suprafață, m2
În stoc, proprietate privată, închiriate, etc.
2. Echipament
Tipul, marca, caracteristicile tehnice


	9. COSTURILE EXACTE și PROGNOZELE FINANCIARE (Anexa 2)

	Care vor fi costurile necesare pentru pornirea activității?
Care vor fi costurile lunare a companiei?
În cât timp investiția va fi amortizată?
Costurile diferă de sezon?
Mijloacele financiare necesare pentru implementarea proiectului/sursele acestora


	10. Parteneriate necesare

	Care sunt partenerii necesari pentru afacerea ta?
Care sunt furnizorii tăi?
Ce resurse ai nevoie de la partenerii afacerii tale?
Care din activitățile enumerate mai sus vor avea nevoie de implicarea partenerilor?

	11. PLANUL DE REALIZARE A PROIECTULUI

	Descrierea activității
Perioada de realizare propusă
2024
2025
3
4
1
2
3
4




