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I. CONTEXT

Drept rezultat al restrictilor pandemiei, volumele de vanzari ale micro-intreprinderilor,
intreprinderilor mici si mijlocii (IMMM) au scazut considerabil. IMMM de pe malul stang al raului
Nistru au fost la fel influentate de restrictiile ce tin de COVID-19. Acest fapt a fost cauzat in principal
de reducerea cererii, restrictiile privind libera circulatie, accesul limitat la materie prima sau
intreruperile de aprovizionari (in special pentru materia prima importata), intreruperile in lantul de
distributie, reducerea productivitatii muncii. De mai bine de un an ne confruntam cu provocari fara
precedent generate de pandemia globala COVID-19, impunand pierderi de venituri ale
gospodariilor si ale afacerilor. Pandemia a afectat grav economia, iar produsul intern brut a scazut
cu 7% in 2020.

Initiativa curenta de accelerare a exporturilor isi propune drept scop sa consolideze potentialul de
export al IMMM de pe ambele maluri ale raului Nistru pentru a diversifica pietele si extinde spectrul
exportat de produse. Initiativa de asemenea implica facilitarea cooperarii trans-riverana si extinderea
accesului intreprinderilor din Transnistria la mecanismele de comert disponibile pe malul drept. Cele
enuntate mai sus vor fi atinse prin permiterea sectorului privat de pe malul stang sa acceseze
oportunitatile oferite de Zona de Liber Schimb Aprofundat si Cuprinzator (DCFTA) si Acordul de
Parteneriat Strategic, Comert si Cooperare intre Moldova si Regatul Unit (SPTCA), contribuind la un
mediu de incredere si cooperare intre maluri.

Aceasta initiativa este implementata in cadrul Proiectului PNUD ,Dezvoltarea capacitatilor de export
de pe ambele maluri ale Nistrului” (AdTrade), cu asistenta financiara oferita de Suedia si Regatul
Unit. Obiectivul general al Proiectului AdTrade rezida in asigurarea ca barbatii si femeile de pe ambele
maluri ale raului Nistru sa dispuna de conditii si mijloace mai bune de trai, datorita cooperarii
imbunatatite intre malurile Nistrului pentru a accesa oportunitatile oferite de aranjamentele comertului
extern al Moldovei, contribuind la un mediu de incredere si cooperare intre ambele maluri. Proiectul
AdTrade implica oferirea de asistenta metodologica si practica in stabilirea legaturilor comerciale
de lunga durata si promovarea exporturilor, prin sustinerea companiilor existente sau prin lansarea de
companii noi, astfel contribuind la crearea de locuri noi de munca, in special pentru femei si grupuri
vulnerabile.

Il. TRECEREA iN REVISTA A INITIATIVEI

Initiativa vizata isi propune drept scop sa consolideze capacitatile pentru comertul trans-riveran si
exporturile companiilor de pe ambele maluri ale raului Nistru. Pe parcursul urmatoarelor 24 de luni, cele
30 de companii selectate vor beneficia de suport in dezvoltarea afacerilor adaptat la necesitati care
le va oferi posibilitatea de a se conforma standardelor sanitare, fitosanitare, tehnice, de calitate, mediu
si responsabilitate sociala corporativa ale partenerilor din strainatate. Grupul tinta al acestui apel de
propuneri se referd in special la IMMM, ins& companiile mai mari din sectoarele strategice, care pot
induce un efect pozitiv demonstrativ asupra grupurilor vulnerabile (de ex. companiile textile) sunt de

asemenea eligibile.



Companiile exportatoare si cele cu potential de a exporta sunt invitate sa depuna solicitarile de suport
pentru a spori competitivitatea companiei de a accesa noi piete de export sau pentru a le spori prezenta
pe piata exporturilor. Suportul complex va fi oferit companiilor selectate pentru a le consolida
capacitatile, depasi barierele in calea exporturilor, permitandu-le sa acceseze pietele europene in baza
reglementarilor DCFTA si SPTCA, imbunatatindu-le in acelasi timp si avantajele competitive.

Serviciile potentiale pentru consolidarea capacitatilor companiei sunt enumerate mai jos:

l. Consolidarea modului de a face afaceri — re-ingineria proceselor de business, consiliere
profesionala individualizata, expertiza tehnologica, etc;

Il. Digitalizarea comertului - — integrarea cu pietele internationale, dezvoltarea magazinelor
online si paginilor web, implementarea sistemelor CRM, etc;

M. Promovare — crearea si implementarea instrumentelor de promovare efectiva si a canalelor
de comunicare (inclusiv media sociala si digitalda), dezvoltarea brandului, imbunatatirea
ambalajului produsului, asistenta in activitati de relatii cu publicul (PR), producerea de
materiale promotionale inclusiv multimedia si cooperarea cu resurse media, participarea la
expozitii si evenimente business, etc;

V. Suport pentru comertul inter-riveran si accesul la noi piete de export — evaluarea
nivelului de pregatire de export, planuri de intrare pe piata, planificarea si implementarea
exporturilor, cercetarea pietei si a partenerilor, elaborarea pretului de marketing si analiza
costurilor, etc;

V. Suport de certificare in adoptarea standardelor de management a calitatii - ISO 22000,
ISO 9001, ISO 14 000, HACCP, GLOBAL G.A.P., Responsabilitatea sociala corporativa, etc;

VI. Conformitatea produsului si formalitatile comerciale - cercetari privind normele
sanitare/fitosanitare, cerintele de etichetare, studii privind taxele de import, impozitele si
procedurile de import, informatii privind instrumentele banking si non-banking pentru
finantarea comertului extern, instrumente si modalitati de plati internationale, etc;

VII.  Alte servicii ce-si propun drept scop sa consolideze competitivitatea si potentialul de export
al companiei.

l1l. APLICANTI SI CERERI ELIGIBILE

Aplicantii care intrunesc conditiile minime prezentate mai jos sunt considerati eligibili:

e Demonstreaza ca este gata sa exporte produse/servicii sau deja le exporta;

¢ Dispune de cel putin 2 ani de experienta activa pe piata;

e Suntinregistrati drept persoana juridica si activeaza pe malul drept sau stang a Nistrului;

° anegistreazé o cifra de afaceri anuala de pana la 2,500,000 USD/ (50 milioane MDL), si/sau dispune
de pana la 249 angajati cu exceptia companiilor care demonstreaza impact pozitiv asupra grupurilor
vulnerabile.



Costuri ineligibile:

« Costuri administrative (salarii, chiria incaperii, utilitati, telefon, etc.);

» Achizitia de instalatii, echipamente, alte bunuri;

« Achizitia de servicii care deja au fost achitate prin intermediul altor programe sau instrumente
de finantare. Totusi, cofinantarea din partea altor organizatii ar putea fi luata in consideratie
daca despre acest fapt se informeaza in prealabil;

« Acoperirea costurilor, pierderilor, taxelor si penalitatilor (inclusiv diferentele in ratele de schimb),
datoriilor catre partile terte;

« Achizitia sau luarea in arenda a terenurilor sau incaperilor;

« Cheltuieli pentru a procura sau produce bauturi alcoolice, articole din tutun, munitii, produse de
lux, alte bunuri interzise in baza regulamentelor ONU, inclusiv cele ce tin de organizarea jocurilor
de noroc;

e Plati in numerar.

IV.PROCEDURA DE DEPUNERE A CERERII

Companiile interesate vor depune un dosar de documente, care va include:

A. Formularul cererii de aplicare, conform Anexei 1.
B. Copia certificatului de inregistrare;
C. Copia rapoartelor financiare pentru ultimii 2 ani;

Notd: Nu exista vreo limita pentru numarul de servicii/activitati pentru care se va solicita acoperire
financiara din sursele AdTrade, totusi decizia finala se va lua in baza procesului de evaluare si va depinde
de disponibilitatea de fonduri. Serviciile solicitate vor fi descrise in detalii suficiente pentru a permite
evaluarea coerenta a cererii.

Formularul cererii si  Ghidul Aplicantului sunt postate pe site-ul web PNUD in Moldova
(http://www.undp.md/tenders/index.shtml ). Aceste documente pot fi primite si prin expedierea unei

solicitari la urmatorul e-mail: cornelia.panico@undp.org .

Dosarul de participare va fi depus in format electronic prin email la natalia.iachimov@undp.org si

cornelia.panico@undp.org pana la expirarea termenului limita 12 august 2021, orele 16.00. Subiectul

mesajului: EOI /Export Accelerator Il.

Cererile de finantare expediate prin orice alte mijloace vor fi respinse. Cererile de aplicare incomplete
sau cele depuse dupa termenul limita nu vor fi examinate. Cererile de aplicare depuse prin posta
electronica nu trebuie sa depaseasca 20 MB. Cererile de aplicare mai mari de 20 MB urmeaza sa fie
divizate in cateva mesaje si subiectul fiecarui mesaj trebuie sa indice “partea x din y” pe langa marcajul
"EOI//Export Accelerator 11", mentionat mai sus.

Clarificari privind dosarul de participare pot fi solicitate la adresa natalia.iachimov@undp.org sau

cornelia.panico@undp.org.
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V. PROCEDURA DE SELECTARE

Selectarea propunerilor se va baza pe principii de merit, transparenta, egalitate si utilizare rationala de
fonduri. Evaluarea propunerilor de proiect include doua etape:

Etapa I: Verificarea administrativd. In cadrul acestei etape vor fi verificate eligibilitatea proiectelor
depuse si a aplicantilor. Doar proiectele care au trecut etapa de verificare administrativa vor fi admise
pentru urmatoarea etapa de evaluare.

Etapa II: Evaluarea calitativa a proiectelor. Activitatile de evaluare la aceasta etapa sunt realizate de un
Comitet de Evaluare in baza criteriilor de evaluare. Proiectele care vor acumula cel mai mare punctaj
vor fi recomandate spre finantare si aprobate de Consiliul Proiectului AdTrade.

Propunerile de proiect vor fi evaluate conform urmatoarelor criterii de evaluare:

Criterii de evaluare Scor
Competitivitatea companiei, relevanta nisei selectate de piata 30
Capacitatea de export / disponibilitatea produselor/serviciilor gata de export 30
Experienta si capacitatea companiei in domeniul ce tine de ideea de business 20
depusa

Angajamentul aplicantului de a cofinanta serviciile solicitate (%) va fi 20

considerat un avantaj temeinic.
Calitatea cererii depuse. 20

Luarea in considerare a integrarii dimensiunii de gen si a principiilor abordarii 20
bazate pe drepturile omului (companii gestionate de femei sau cele care vor
avea impact asupra mijloacele de trai ale grupurilor vulnerabile)

Total 140

VI. PROCESUL DE IMPLEMENTARE A PROIECTULUI. MONITORIZARE

Beneficiarii Tsi asuma angajamentul de a participa la toate activitatile relevante organizate de proiectul
AdTrade; Sa dedice timp si resurse pentru a absorbi serviciile oferite in cadrul initiativei curente si sa-si
partajeze experienta drept rezultat al suportului primit. Beneficiarii vor facilita vizitele de monitorizare
la fata locului pentru echipa proiectului AdTrade si alti actori relevanti (misiuni de audit, media, etc.).
Toata informatia colectata in procesul de monitorizare oferita de aplicant se va supune principiilor de
ne-dezvaluire si confidentialitate si se va utiliza doar in scopul evaluarii rezultatelor acestei initiative sau
in scopul asigurarii vizibilitatii.



